VON FUNFSTELLIG IM JAHR
ZU FUNFSTELLIG IM MONAT



FRAMING

In dieser Masterclass lernst du nicht, wie du uber Nacht erfolgreich wirst

Es geht darum langfristig ein wartebasiertes Business aufzubauen mit begeisterten Kunden

Es geht darum einen Space fur dich zu kreieren, in dem du uberhaupt (finanzielle) Fulle zulassen
kannst - denn sie ist immer da, doch wo bist du?

Dein Wert hat nichts mit Geld oder deinen Preisen zu tun!
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will gerne viel Geld haben, fokussiert sich aber andauernd darauf, dass sie es noch nicht hat.
Manchmal kann sie Geld kreieren - hat aber Angst, dass es direkt wieder gent.

zerbricht sich den Kopf anstatt einfach auszuprobieren

lenkt sich mit Netflix, Handy und Co. ab

Sieht Instagram und TikTok etc. als Unterhaltungsplattformen fur sich selbst - ist eher Consumer
anstatt Creator und Leaderin

Andere erfolgreiche Menschen sind fur sie demotivierend, da sie schnell in den Vergleich geht

kauft lieber viele kleine Dinge und Kurse, investiert aber aus Angst und fehlendem Vertrauen in

sich nie langerfristig
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THE STRUGGLING MONEY IDENTITY:

e Solltest du dich darin erkannt haben - perfekt! Es geht jetzt darum den Kurs zu korrigieren und
einfach eine andere Entscheidung zu treffen.

 Nicht in Emotionen zu verfallen, Selbstvorwurfe etc - sondern produktiv etwas zu verandern

e du hast nichts falsch gemacht, du hattest nur deinen Fokus wo anders

e deswegen bist du hier
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SCHNELLE UM JUNG STATT

LZERDENKEN / 80-20 S E SO
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Geld ist niemals ein Grund etwas nicht zu tun. Wenn

es wichtig ist, findest du einen Weg.

WENN NICHT, EINEN

oot



Gleichzeitig ist Geld auch nie ein Grund

ETWAS ZU TUN



FUNFSTELLIG IM JAHR FUNFSTELLIG IM MONAT
IM HUSTLE IM FLOW

Tauscht Zeit gegen Geld - Sieht Geld als einen Nutzenausgleich
Fokus auf das Geld - Fokus auf den Menschen & den Nutzen
emotionale dysfunktionale Abwartsspirale - grounded State —> Kurskorrektur
Launcht eine Sache - und dann? - Denkt schon wahrend eines Launches voraus
Reagiert / Consumer . Agiert/ Creator
Verkauft alles manuell - hat Kaufe & Rechnungen automatisiert
verkauft low Price und low volume . verkauft high price und / oder high volume
verplant ihre ganze Zeit mit Kundenterminen .- verplant nur max. 50% mit Kundenterminen
Andere stehen an Platz | - |hre eigene Energie steht an Platz |




MONEY SECRETS:

e Kommunikation: Wie klar kommunizierst du? Wie viele Fullworter nimmst du®?
e Druck rausnehmen - was ist das schlimmste, was passieren kann?
e In dem Moment in dem du anfangst dich zu vergleichen horst du auf dich selbst zu

erkunden und zu entdecken
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REFLECTION

Welche Glaubenssatze hast du fruher immer wieder gehort?
Was haben deine Eltern dir mitgegeben?
Was wurde in deiner Familie immer wieder uber Geld, oder uber

Menschen, die Geld haben, gesagt?



“
A
L "-
AT
- ,‘(.
V
Z
r
'I ‘

MONEY
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REFLECTION

Was ware das schlimmste daran, wenn du viel Geld auf dem Konto hast?
Was denken dann andere uber dich?

Was denkst du selbst uber dich?

Was mochtest du ab heute stattdessen lieber denken?
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GET CREATIVE

Wurdest du selbst bei dir kaufen?

Wenn nein - was braucht es?



MONEY
Do

BE TRUE TO YOURSELF

Wie willst du Betrag X Geld kreieren und wie lebt diese Version von dir?
Was muss dafur dein Normal sein?

Wie wurde dein Marketing sich anfuhlen?

Was steht zwischen dieser Version von dir und deinem Heute?
Warum kannst du das jetzt noch nicht haben?

Welchen Weg bist du dafur noch nicht gegangen?
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ENTSCHEIDUNG

Als Kind hattest du keine Wahl - heute hast du sie.
Bist du bereit heute eine andere Entscheidung zu treffen?

Raus aus der Opferhaltung - rein in die aktive Position?



WIE IST DEINE ZUKUNFTSVERSION
DIE FUNFSTELLIG IM MONAT
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BE CREATIVE

WAS KONNTEST DU JETZT DIREKT FUR
DEINEN KUNDEN KREIEREN, UM GELD AUS
DER FREUDE HERAUS ZU KREIEREN?



WIE ENTSTEHT GLAUBE?

AUTOSUGGESTION

MENTOREN / VORBILDER

UMFELD & UMWELT

AUTOSUGGESTION



ES ENTSTEHT EINE EMOTIONALE DISSONANZ IN DIR

WENN DU IMMER NUR DAVON
REDEST UND DAVON TRAUMST
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DANKE

DASS DU DABEI WARST.



